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IHR EINZIGARTIGES NETZWERK FUR MEHR ERFOLG —
PERSONLICH, FUNDIERT, PRAXISNAH.
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Die Friseur-Branche
Anzahl der Betriebsstatten

+ 24,0% 78.522
Jahr 2010

63.317
Jahr 2000

Quelle: Deutscher Handwerkskammertag (DHKT) / Stand 2011
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Die Friseur-Branche

Zu- und Abgange der Betriebsstatten 2010

Zugange;

6.304

Quelle: Deutscher Handwerkskammertag (DHKT) / Stand 2011
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Die Friseur-Branche

Markt

Einwohner pro Friseurbetrieb Einwohner pro Friseur
in Deutschland in Deutschland

1.059 328
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Die Friseur-Branche
Beschaftigte pro Salon

Jahr 2000

Jahr 2010
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Die Friseur-Branche
Umsatz der Friseurunternehmen

Umsatzentwicklung 2000 bis 2010

Entwicklung in %

2000 2001 2002 08 2009 2010

Im Vergleich zum Vorjahreszeitraum
Quelle: Statistisches Bundesamt, Vierteljahrliche Handwerksberichterstattung
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Reichweite

% der Frauen, die in Deutschland zum Friseur gehen

29,00%

Gehen
nicht

29,0 % zum

Friseur
der Frauen gehen

nicht zum Friseur

71,00%

GfK, 2. Quartal 2011
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Ihr einzigartiges Netzwerk for mehr Erfolg -
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Reichweite

% der Manner, die in Deutschland zum Friseur gehen

32,500/0 Gehen

nicht
zum
Friseur
32,5 %
der Manner gehen
nicht zum Friseur

67,50%

GfK, 2. Quartal 2011
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Ihr einzigartiges Netzwerk for mehr Erfolg -
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Module:

\ g
EVA basic: 1 x jahrlich. .E :
Erfassung/Auswertung von: Umsatzen, Kosten, Gewinn,

Salonkapazitaten, Preisen.

EVA Dienstleistung: 4 x jahrlich.
Erfassung/Auswertung von: Dienstleistungsmengen,
Kundenanzahl, Umsatze.

\
EVA Ticker: 1 x monatlich.

(ER »++TICKER »=» TICKER ==

Erfassung von Umsatzen Damen, Herren, Verkauf, laufendes Jahr, Vorjahr.
Auswertung: Prozentuale Umsatzveranderung zum Vorjahr — Monat,
kumuliert.
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Was leistet EVA flr Friseure

* Erkennen von Chancen zur besseren Entwicklung ihres Geschaftes (Grow)

* Fruherkennungs-Instrument zur Vorbeugung von Gefahren

e Orientierungs-Instrument zur Erkennung von Starken, Schwachen und damit
Ausloser von moglichen Verbesserungen zur Umsatz-/Kosten- und
Ertragsoptimierungen

* Unterstiitzungs-Tool fiir Gespriche mit Beratern, Banken, Amtern

Was erhalten EVA Teilnehmer?

* Personliche Auswertungen ihres Geschaftes in Form eines Beratungsberichtes mit
individuellen Kommentaren eines Unternehemensberaters
* EVA Broschiiren mit allen Durchschnittswerten
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Mein Unternehmen

Umsatz-Entwicklung EVA Teilnehmer vs. Markt

Markt EVA (alle Salons)

Umsatz 2007 -2,90% + 1,20%
Umsatz 2008 -0,10% +4,20%
Umsatz 2009 -1,30% +2,90%
Umsatz 2010 -1,0% +2,70%

Durchschnitt -1,30% +2,80%
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BETRIEBSVERGLEICH
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Mein Unternehmen

Umsatz-, Kosten, Gewinn Struktur (alle Salons)

Umsatz, netto 100,0%

Wareneinsatz

Personalkosten

Gemeinkosten

Gewinn

Quelle: EVA Betriebsvergleich 2011
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Mein Unternehmen

Was bleibt von € 50,-

Umsatz, brutto (119,0%) € 50,00
MwSt. (19,0%) € 7,98
Umsatz, netto (100,0%) € 42,02
Wareneinsatz (12,2%) € 5,13
Personalkosten ( 44,8%) € 18,82 e/ ]
Gemeinkosten (24,7%) € 10,38 —

€

Gewinn (18,3%) 7,69
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Mein Unternehmen

Umsatz Analyse Umsatz pro Mitarbeiter

Durchschnitt Top 5 Durchschnitt Top 5 Durchschnitt Top 5

Jahresumsatz Monatsumsatz Tagesumsatz

Quelle: EVA Betriebsvergleich 2011
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EVA Kunden pro Tag pro Vollkraft
1. Halbjahr 2011 /2010

Damensalon Herrensalon
2010 2011 2010 2011
5,2 5,2 12,1 11,8

T
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EVA Dienstleistungen Entwicklung
Damensalon (Alle Salons 2000 — 1. Halbjahr 2011)

— Tonung / Pflanzenfarbe = ——Farbe /Blondieren @~ Strahnen

17,3%

14,7%

7,5%

Anteilsentwicklung in %
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